
金融科技强助力 创新服务提质效

中信银行昆明分行紧抓各层级、不同规模“专精特新”

企业的实际融资特点，通过专属产品与普适产品、线上产品

与线下产品、银行信贷与资本市场服务相结合的“一揽子”

综合金融服务方案，全方位满足“专精特新”企业金融服务

需求。

一、“专精特新”小微企业专属产品——科创 e 贷

中信银行普惠金融科创 e 贷，以小微企业划型管理、“专

精特新”名单制管理、持续经营年限为基本准入，结合征信、

工商、司法等数据维度，通过线上的方式，为科创型小微企

业提供的用于生产经营等的流动资金贷款服务。贷款额度最

高可达 1000 万元，贷款期限最长 1 年，具有审批快、额度

高、利率低、纯信用、免抵押、使用活等特点，是快速做大

“专精特新”企业客群的主力产品之一。

2022 年 6 月至 2022 年 9 月间，中信银行昆明分行已通

过科创 e 贷给予省内 16 户“专精特新”小微企业授信额度，

累计贷款投放规模达 7400 万元。以昆明某重型工程机械制

造商、红河州某废旧物资再生科技公司为代表的“专精特新”

企业，给予科创 e 贷产品高度评价。

二、“专精特新”大中型企业专属产品——投贷联动积

分卡模式贷款

中信银行科创企业投贷联动积分卡模式贷款，是针对

“专精特新”企业，以定性指标+定量指标相结合的专业化



评分卡为审批依据的专属贷款产品。该模式综合评价专精特

新资质、市场地位、下游客户、技术水平、专利情况、研发

投入、主打产品进度、管理团队水平、资本运作能力、财务

指标情况、同业授信水平等，作为主要积分卡审批模型指标，

客观反应“专精特新”企业实际经营能力和成长性，最高可

给予 3000 万元贷款额度，并依据评分表现可发放短期流动

资金贷款、中长期流动资金贷款、固定资产贷款等。

截至 2022 年 9 月末，中信银行昆明分行落地科创企业

投贷联动业务一笔，成功为省内某著名电极材料制造企业提

供 3000 万元流动资金贷款支持。

三、“专精特新”企业个性化定制融资解决方案

在标准化产品难以满足“专精特新”企业高度个性化融

资需求的情况下，中信银行昆明分行提供包括不限于中长期

流动资金贷款、设备更新改造贷款、并购融资等在内的高度

定制化综合融资服务解决方案。

截至 2022 年 9 月末，中信银行昆明分行通过个性化授

信方式给予 51 户“专精特新”企业累计 19.08 亿元授信额

度。

四、资本市场上的中信集团协同服务

中信银行昆明分行作为中信集团协同委员会区域分会

会长单位以及中信集团协同业务在滇联络点，借助中信集团

特有的金融全牌照和实业全产业链协同优势，具备商业银行

+投资银行的协同服务能力，可协同集团下属的中信证券、



中信建投证券等协同单位对有上市计划或已上市的“专精特

新”企业提供包括财务顾问、上市辅导、员工持股计划、战

略配售、承销、募集资金托管、再融资、股东减持等在内的

全生命周期、全流程服务。

截至 2022 年 9 月末，中信银行昆明分行已为云南省某

知名药妆研发生产企业提供上市战略配售融资、募集资金管

理、资金增值保值等服务；为云南省某烟机智能设备制造企

业提供上市辅导、募集资金管理等服务。

五、政策、市场掌明灯 案例启示勤总结

第一，紧密围绕党中央、国务院政策，秉持国有银行社

会责任担当，以政策导向和市场导向作为业务发展方向的指

引，服务和产品应时而生、顺势而为，是金融服务中小企业

群体、服务供应链实体、服务重点行业领域的有效措施。

第二，随着大数据、互联网技术的普及，企业融资需求、

银行融资产品都面临着数字化科技化转型，把握金融科技蓝

海，加大产品创新开发力度，丰富综合金融服务产品体系，

提供全方位金融服务解决方案，抢抓市场机遇，是在新赛道

上保持竞争力的关键。

第三，强化银行整体业务逻辑的顶层设计，强调业务过

程中的推动力和执行力，多部门紧密工作配合，以“敏捷型

工作组织”形式实现优势资源互补、工作量灵活调配，是项

目落地实施推广的关键。

第四，发挥中信集团特有协同优势，金融+实业相结合、



融资+融智+融产相结合、商业银行+投资银行相结合，把综

合金融服务渗透到“专精特新”企业全生命周期，把金融服

务体系嵌入企业日常生产经营，是实现产融合作升级的重要

途径。
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